: Diari
Dimecres, 15 de marg de 2017

LA SENIA mEN L’AMBIT INTERNACIONAL

Projecte de formacio per millorar
les vendes ‘online’ al sector del moble

m E]1 Cluster del Moble i Centre
d’Innovacio en Habitat (CEN-
FIM) lidera un programa euro-
peu per potenciar lesvendesdel
sector en’ambit internacional
i «orientar» a les empreses fa-
bricantsiminoristes per talque
puguinarribar al client final per
Internet.

Estractadel projecte BOSS4S-
ME, cofinancgat pel Programa
Erasmus+ de la Unié Europea,
amb el qual es desenvoluparan
continguts formatius per millo-
rar les capacitats de les empre-
sesdel sector del moble enlaco-
mercialitzacié online. Esta pen-
sat peraresponsablesde vendes
idirectors comercials de les pi-
mes del sector mobiliariipodria
arribar a més de 30.000 treba-
lladors. Segons el director del
CENFIM, Joaquim Solana, ’e-

Commerce del moble creix en-
tre el 5iel 8 per cent cadaanyi
es preveu que representi «una
quota significativa» en els pro-
pers anys, fet pel qual «els ges-
torscomercials deles empreses
han d’estar preparats per des-
plegar les seves estrategies de
venda en aquest canal».

El projecte BOSS4SME (Bo-
osting Online cross-border Sales
for furniture and households SMEs)
estadirigitales pimesdel sector

El Cluster del
Moble lideraun
programa europeu
per potenciar

el sector

del moble i de I’habitat i ha es-
tat presentat a ’espai WeCon-
tract BCN, el showroom que el
CENFIM delaSéniaté situatal
passeigde Graciade Barcelona.

El sector del moble i ’habi-
tat considera que ’e-Commer-
ce pot donar un impuls per al
creixement substancial de ven-
des. Eldirector del CENFIM, Jo-
aquim Solana, ha defensat que
les vendes a Internet en ’equi-
pament de lallar i el moble es-
tan creixent any a any i acaba-
ran sent «significatives» en el
sector.

Per aquest motiu cal que els
gestors comercials estiguin pre-
paratsiel consorcioferira,a par-
tir d’aquest nou programa, les
eines adients per formar els di-
rectors comercials delesempre-
ses.—ACN



